
契約のキーマンとなる「主権者」への接触を一つのマイルストーンにすることで、
営業活動の進捗や受注確度をより詳細に可視化することができます

既に自社で契約済みの顧客をマッピングすることで、顧客が少ないエリアを可視化できます
また、アップセルやクロスセルの戦略を立てる際の参考にもなります
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