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営業内容に応じて、選択肢をカスタマイズするのがおすすめ
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フィールド定義の設定-2

自社の商材やプランに応じて、選択肢をカスタマイズするのがおすすめ
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フィールド定義の設定-4

営業内容に応じて、選択肢をカスタマイズするのがおすすめ
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次のアクションを入力することで、追客の抜け漏れを防ぐことができ、
担当者が不在の場合でもスムーズな引き継ぎができます

アクション実行日を入力することで、アクション実行の抜け漏れを 営業
担当と管理者の双方で確認可能となります
※予定機能をご契約のお客様のみ利用可
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「検討中」から「見積り提示」など、営業フェーズが変わった際に
スムーズにスポットタグの変更ができます
※スポットタグ自動切換え機能をご契約のお客様のみ利用可

（参考）スポットタグ自動切換えとは

https://support.cyzen.cloud/knowledge/what-is-spot-tag-automatic-switching

